
Revista de la Federación
Regional de Empresarios del
Metal de Murcia

A
ño

 X
IV

  -
  N

.º
 1

38
JU

LI
O

 /
 A

G
O

ST
O

 2
00

9

FREMM crece
Un nuevo edificio impulsará aún más los servicios
a las empresas del Metal
Un nuevo edificio impulsará aún más los servicios
a las empresas del Metal





as reformas normativas están co-
brando impulso en todo el mundo.
Este año alcanzaron cifras sin prece-
dentes, según Doing Business 2009, in-
forme publicado anualmente por la
IFC y el Banco Mundial proporciona
una medición objetiva de las regula-
ciones para hacer negocios y su apli-
cación en 181 países. Entre junio de
2007 y junio de 2008 se produjeron
239 reformas que facilitaron los nego-
cios en 113 países.

Doing Business clasifica a los países se-
gún 10 indicadores de la reglamenta-
ción de las actividades comerciales que
registran el tiempo y el costo que supo-
ne cumplir los requisitos legales para
iniciar y administrar un negocio, obte-
ner permisos de construcción, contratar
trabajadores, registrar propiedades, ob-
tener créditos, proteger a los inversores,
pagar impuestos, participar en el co-
mercio transfronterizo, cumplir contra-
tos y cerrar una empresa. Las clasifica-
ciones no incluyen áreas como la polí-
tica macroeconómica, la calidad de la
infraestructura, la volatilidad moneta-
ria, la percepción de los inversores ni
las tasas de criminalidad. 

Según destacan en este informe, las
economías necesitan normas que sean
eficientes, fáciles de utilizar y accesi-
bles para todo aquel que recurra a
ellas. De lo contrario, las empresas se
ven atrapadas en el sector informal,
sin regulación alguna, donde el acceso
a la financiación es más difícil, la con-
tratación de mano de obra escasa y el
Derecho laboral no alcanza a proteger
a los trabajadores. Precisamente, la
publicación Doing Business exhorta a
la creación de buenas normas dado
que una buena regulación es el mejor
cimiento para un entorno empresarial
saludable.

Siete economías de altos ingresos de la
OCDE, entre las que se encuentran Ca-
nadá, Grecia, Hungría y Portugal, im-
plantaron este año reformas en la regu-
lación. Entre los grandes mercados
emergentes, China se situó a la cabeza
con sus reformas para facilitar el acceso
al crédito, el pago de impuestos y el
cumplimiento de contratos.  Sudáfrica
ha facilitado la apertura de empresas y
el pago de impuestos. Tanto Brasil como
India simplificaron los procedimientos
para el comercio internacional. 

Según se desprende de este nuevo in-
forme,  las economías de todo el mun-
do se comprometen cada vez más a in-
troducir en sus programas reformas fa-
vorables al entorno empresarial  y se
observa que los recién llegados se fijan
en países que ya han reformado sus re-
gulaciones empresariales con anteriori-
dad. También se muestra relevante la
realización de más reformas en África y
que muchas economías se estén inspi-
rando en ella.

Por último, cabe destacar que España
no sale precisamente bien parada en el
ranking mundial de facilidad de hacer
negocios, ocupando un más que mo-
desto puesto 49 de la clasificación ge-
neral y, en concreto, últimos puestos
(140 y 160, respectivamente) en facili-
dad de apertura de negocio y facilidad
de contratación de trabajadores, por en-
cima del puesto 80 en protección de los
inversores y pago de impuestos, y pues-
tos entre el 43 y el 54 en cuestiones
como gestión de permisos de construc-
ción, registro de propiedades, obten-
ción de créditos, comercio transfronte-
rizo o cumplimiento de contratos. Úni-
camente el cierre de empresas aparece
como variable en el que España des-
ciende a un puesto 19 en el ranking
mundial de 181 países.

Trabas al negocio

L España está a la cola de los países en la facilidad para
hacer negocio y no se atisban reformas que lo animen
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FREMM levanta
otro edificio

La FREMM construirá
un nuevo edificio, junto
a su actual sede y
Centro de Formación,
para ampliar aún más
sus servicios. Más
apoyo a la formación y
a la comercialización
de los servicios y los
productos de las
empresas del Metal
será el resultado efec-
tivo del nuevo reto de
la FREMM, que será
realidad en otoño de
2010. tras el pistole-
tazo de salida de la
firma del contrato de
obra por parte del
presidente de la
FREMM, Juan Antonio
Muñoz.

DIÁLOGO

Resultados
sobre la mesa

Las cuatro mesas de
trabajo creadas por la
FREMM y la Consejería
de Universidades,
Empresa e Investiga-
ción para fortalecer la
economía regional han
sido “muy provecho-
sas”, según expresa-
ron ambas delegacio-
nes, encabezadas por
Juan Antonio Muñoz y
Salvador Marín.

CONSUMO

El Plan 2000E enciende los coches

El Plan 2000E ha permitido al sector de automo-
ción de la Región de Murcia dar un giro de 180
grados en las ventas, al aumentar las matricula -
ciones a particulares un 14,63% durante el mes 
de agosto en relación al mismo mes de 2008.

JORNADAS 

Encuentro talleres y peritos 

La segunda sesión de las XVII Jornadas de Talle-
res de Reparación de Automóviles, que se cele-
brará el 29 de septiembre, incluye una conferen-
cia sobre la “Gestión óptima en la resolución de
conflictos con las compañías aseguradoras” y
otra sobre el “Montaje de propulsión de GLP” y
ayudas para este tipo de instalaciones.

11

6

26

17

4



C
omo siempre, llegabas tar-

de.  Te acercabas con la ca-

beza gacha, mirando al sue-

lo, al tiempo de moverla de

una lado para otro como pi-

diendo perdón.

–Joaquín, como siempre, llega tarde– co-

mentaban tus amigos y compañeros.

Al llegar a la altura de los reunidos, fuera

para el trabajo o para la fraternal y festiva

reunión con las mujeres, levantabas la cabe-

za y ofrecías tu mirada azul, franca, limpia,

transparente. La de un hombre honrado y

bueno. De inmediato, te hacías perdonar, se apea-

ban las críticas y se comenzaba a disfrutar de tu

compañía.

La vida –según tú– era maravillosa. Por eso la vi-

viste intensamente: en el trabajo, en el coraje para el

riesgo, en tu pasión atávica por la caza, desde los

bosques pantanosos de Saskatoon, en Canadá; en

Gatche-Gatche, junto al lago Kariba; en Zimbabwe,

pasando por los Kopjies de Sudáfrica, y las estriba-

ciones del Kalahari, en la frontera con Namibia.

La vida es maravillosa, repetías, y era verdad. Vi-

viendo tan intensamente la compañía de Mari Car-

men, tan amada, la vida era hermosa.

Llegabas tarde, Joaquín, pero te marchaste de-

masiado pronto, con prisa. Fuiste moroso para brin-

darnos tu compañía, en tu vida terrenal, y nos aban-

donaste dejándonos en el vacío. A los tuyos, a tu mu-

jer e hijos, a tus nietos, a tus amigos del alma, un va-

cío que no podrá llenarse jamás.

Nos queda el consuelo de la eternidad, el único

misterio que devoramos y que nos devora.

Echaremos de menos tu carácter, porque las per-

sonas de buen carácter son las más dignas de ser

queridas.

Recordaremos tu valor, porque el hombre valeroso

es siempre cortés y se hace respetar antes que temer.

Has volado como las águilas, remontando el vue-

lo sobre nuestras vidas, quizás a lomos del águila

de tu escudo de hombre del Paso Blanco, escolta-

do por nuestra Señora del Rosario y la Virgen de la

Amargura.

Nos queda tu recuerdo y una presencia inmaterial

que no nos abandonará jamás. Y sobre todo la es-

peranza, la esperanza que en donde se encuentre tu

espíritu limpio, honrado, nos ayudes a sobrevivir con

la dignidad que tu siempre lo hiciste.

Esperamos que Dios, sin que te prive de la atala-

ya de la torre Alfonsina, para que protejas a todos los

que te queremos, te permita visitar, de vez en cuan-

do, el  paraíso como el que soñaban los indios ame-

ricanos, el de las grandes praderas, en donde la caza

sea inacabable, en que los montes y los ríos sean tu

lugar de andariego impenitente, en donde el sol te

acaricie la mejillas, en donde la lluvia bañe tu cuerpo

y el viento sea tu compañía; un vierto fresco como el

del amanecer africano, que cale tu camisa, mientras

caminas, con la brisa en tu frente, sujetando con tus

fuertes manos el rifle a la espera de una pieza única,

aquella con la que siempre ensoñabas en tus aven-

turas africanas, y que definitivamente quedará en tus

manos de vida definitiva y eterna.

arsenio Sánchez navarro

Secretario General de la Federación Regional de

Empresarios del Metal de Murcia

Te marchaste demasiado pronto...

En rEcuErdo dE d. Joaquín ruiz caStillo
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a FREMM abre el nuevo curso

con el inicio de la construcción

de otro edificio que, junto a su

sede central, se levantará para

impulsar aún más sus servi-

cios. La fortaleza que produce

la unidad de las 3.500 empre-

sas del Metal asociadas será

aún más visible, a través de

unas instalaciones que ocupa-

rán una superficie por encima

de 4.500 metros cuadrados.

aún más 

LA FEDERACION REGIONAL DE EMPRESARIOS DEL
METAL DE MURCIA LEVANTA UN NUEVO EDIFICIO 

MÁS FORMACIÓN, INFORMACIÓN, SERVICIOS 
Y HERMANAMIENTO CON LA SOCIEDAD

L

FortalEzaS

FREMM,
grande
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La FREMM ya ha dado los primeros pasos para
la ampliación de su actual sede central y centro
de formación mediante la construcción de un
nuevo edificio que ampliará y potenciará aún
más su servicio a las empresas, con el objetivo
siempre de aumentar su competitividad y, por
tanto, su capacidad de generar empleo y revertir
riqueza al conjunto de la sociedad.

El nuevo edificio se construirá junto al actual,
a continuación de sus imponentes instalaciones,
únicas en una organización empresarial de ca-
rácter sectorial. 

Un total de 4.640 me-
tros cuadrados ocupa-
rán las nuevas depen-
dencias, que tendrán
diez nuevas aulas taller,
un salón multiuso y un
centro cívico que se ce-
derá al Barrio de San
Antón de Murcia, don-
de se ubica FREMM. 
El espacio destinado a
formación permitirá 
impulsar el reciclaje,
aprendizaje y empleo
de 150 trabajadores
y/o alumnos simultá-
neamente. La apuesta
por la formación de la
FREMM es la respues-
ta a una de las deman-
das más prioritarias
de las empresas del
Metal, siempre necesi-
tadas de excelentes
profesionales para sa-
tisfacer a sus clientes

con unos servicios o productos que exigen una
permanente renovación de ideas, conceptos y
tecnología. 

Los nuevos servicios teóricos y prácticos per-
mitirán a la FREMM atender convenientemente
la ampliación de la formación profesional regla-
da y ratificar, de nuevo, la efectividad máxima
de su formación.

Salón multiusos 
El salón multiuso incidirá, por otra parte, en los
aspectos informativos y comerciales. Permitirá al-
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8 FREMM, aun más grande

bergar conferencias y charlas téc-
nicas, otro de los puntales de la
FREMM para mantener perfecta-
mente al día a sus empresarios en
lo que se refiere a los nuevos re-
glamentos y técnicas que inciden
directamente sobre su negocio.

Además, el salón, junto con el resto del edifi-
cio, si es preciso, se dedicará a la celebración de
miniferias o exposiciones. La FREMM, de esta
forma, aprovechará su posición estratégica, sus
instalaciones, su capacidad de convocatoria y su
experiencia para que los miembros de sus Gre-
mios y Asociaciones podrán contemplar equipos

y productos novedosos para me-
jorar la calidad y competitividad
de su actividad. Un escaparate
que, asimismo, la FREMM ofrece
ya a sus asociados a través de in-
ternet y las nuevas tecnologías.

Centro cívico
El nuevo edificio, que incluye un aparcamien-
to para 100 vehículos, se completará con un
Centro Cívico para el Barrio de San Antón, en
agradecimiento a la hospitalidad que siempre
han demostrado sus vecinos con los empresa-
rios del Metal. Será otra forma de impulsar el

FORMA. Las nuevas instalaciones permitirán atender la ampliación de la formación reglada. FIRMA. El presidente de FREMM firma           

Se potenciará la 
estrategia comercial
al albergar miniferias
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Los metros cuadrados totales de las
principales dependencias son:

– Sotano:
Aparcamiento para 100 vehículos.
1.583,00 metros cuadrados.

– Planta baja:
Recepción y Centro Cívico San Antón.
989,79 metros cuadrados.

– Planta primera:
Diez aulas-taller de formación.
1081,21 metros cuadrados.

– Planta segunda:
Salón multiuso.
989,79 metros cuadrados.

Total: 4643,79 metros cuadrados.

bienestar de la sociedad que ro-
dea a la FREMM, facilitando la
realización de actividades cul-
turales y lúdicas que fomenten
la convivencia.

Septiembre
Con la vista puesta en septiembre de 2010 y
bajo la dirección del arquitecto Vicente Martí-
nez Gadea, que ya diseñó la actual sede de la
FREMM, Juan Antonio Muñoz ya ha rubricado
el contrato de obra con la constructora J. Martí-
nez Arce SA. 
Con la funcionalidad como bandera, al igual

que el conjunto de las múlti-
ples actividades que desarrolla
la FREMM, el nuevo edificio
tienen un claro componente
práctico, directo a aumentar la
potencialidad de la industria
murciana, lanzada a través de

las empresas del metal. En un año, por tanto,
será posible ver de nuevo hecho realidad el
nuevo reto de la FREMM, que es posible por
la unidad de sus empresas, convencidas
como están de que sólo esa cooperación y
convergencia de intereses les permitirá ganar
el futuro.

      el contrato de obra con la constructora J. Martínez Arce, SA.

Todo metros 

útiles

El nuevo reto de la
FREMM será realidad

en otoño de 2010



Gestión de empresas y control de mantenimientos
Las personas que visitan nuestro stand en las diferentes ferias, las que vienen a nuestras oficinas, las que solicitan una demo

operativa y trabajan con ella, en suma todas las que de alguna manera conocen un poco nuestros programas, se quedan sor-
prendidas de lo bien diseñados que están, de lo que se adaptan a sus necesidades y de lo poco que cuestan. En suma, ven resuel-
tos sus problemas de gestión. En esta ocasión queremos presentarles dos productos que le permitirán llevar la gestión integral de
su empresa de forma segura.

A nuestro producto estrella, Baseges Win32, ahora se une SAT Win32, módulo de gestión y control de mantenimientos pro-
pios y externos.

Baseges Win32 es un software de gestión y contabilidad, para empresas de instalación, aplicación y prestación de servicios en
general: electricistas, fontaneros, climatizadores, empresas de impermeabilización y aislamiento, telefonía y comunicaciones... Es
totalmente configurable adaptándose a las necesidades de cada empresa y de cada uno de los usuarios; dispone de conexión con
bancos de precios y catálogos interactivos; con contabilidad integrada con un 99% de asientos automáticos; también incorpora
una versátil conexión con banca electrónica y proporciona gran cantidad de informes, gráficas y estadísticas definibles por el usua-
rio. Con Baseges Win32 tendremos un control absoluto sobre herramientas, obras, operarios, partes de trabajo, desviación res-
pecto a presupuestos

SAT Win32 es la solución integral para empresas y departamentos de mantenimiento que ofrecen servicios post-venta para la
puesta en servicio, reparación y mantenimiento de todo tipo de elementos. La total integración con Baseges Win 32, el progra-
ma más utilizado por los instaladores y con Baseges SQL, ideal para la mediana y gran empresa, lo convierten en el software in-
formático más completo del mercado para estos sectores. Es la solución ideal para empresas que ofrecen servicios post-venta pa-
ra la puesta en servicio, reparación y mantenimiento de todo tipo de elementos y sistemas (sistemas de frío y climatización, elec-
trónicos, neumáticos e hidráulicos, de seguridad, contra incendios, sistemas informáticos, talleres para todo tipo de vehículos, as-
censores y elevadores, electricidad, ...) y departamentos de mantenimiento de edificios / otras infraestructuras, que deseen un ele-
vado control de las tareas realizadas y a realizar. Incorpora fichas completas para la creación de todo tipo de elementos, con faci-
lidad para la gestión de componentes y despieces, gestión de contadores (horas, km...). Permite gestionar integralmente los con-
tratos de mantenimiento, con facturaciones periódicas o por revisiones, planificar los días de visita y llevar un completo segui-
miento comercial de cada uno de nuestros clientes. Además incorpora gran cantidad de informes de producción.

Desde Arroba Soluciones Informáticas, distribuidor oficial en Murcia de Programación Integral, queremos invitarles a la pre-
sentación que vamos a realizar de estos productos el próximo día 15 de octubre a las 19’30 horas en la sede de la FREMM donde,
además de hacerles una oferta muy ventajosa, estaremos encantados de ampliarles toda la información que consideren oportuna.



Provechosas
mesas LOS ENCUENTROS DEL METAL CON

LA COMUNIDAD DARÁN SUS FRUTOS

TRAS UN ESTUDIO CONTRASTADO

DE LOS RETOS Y NECESIDADES

as cuatro mesas de trabajo

constituidas por la Federación

Regional de Empresarios del

Metal de Murcia y la Conseje-

ría de Universidades, Empresa

e Investigación para impulsar

la industria regional han sido

“provechosas”, según coinci-

dieron en resaltar sus máxi-

mos mandatarios, Juan Anto-

nio Muñoz y Salvador Marín,

respectivamente.

L

diálogo

FABRICACIÓN. El presidente de FREMM y el consejero de Universidades, Empresa e Investigación presiden la Mesa de los fabricantes de maquinaria.
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El presidente de la Federación Regional de Em-
presarios del Metal de Murcia, Juan Antonio
Muñoz Fernández, y el consejero de Universi-
dades, Empresa e Investigación, Salvador Ma-
rín, coincidieron a la hora de calificar de “pro-
vechosas” las cuatro Mesas de Trabajo del Me-
tal que han compartido para analizar los sub-
sectores de Automoción, Fabricación, Instala-
ciones y Comercio del Metal y Servicios Auxi-
liares, que, directa o indirectamente, inciden
sobre la práctica totalidad de las empresas que
conforman la industria regional.

“Han sido cuatro reuniones que entendemos,
serán muy provechosas y que esperamos sirvan
para aportar ideas y líneas de colaboración que
permitan al sector del metal mejorar y seguir

siendo uno de los
pilares de la econo-
mía regional”, ex-
presó Juan Antonio
Muñoz ante los
medios de comuni-
cación tras el en-
cuentro de la Mesa
de Fabricación.

De estas cuatro mesas de impulso empresa-
rial por subsectores dedicados al metal han sur-
gido una serie de propuestas que serán analiza-
das por grupos de trabajo para llegar a acuerdos
específicos para afrontar un nuevo impulso.

De hecho, ya se están notando los efectos de
impulsos anteriores, por lo que el consejero, por
su parte, indicó que “con estas mesas, sin variar
las políticas que vienen marcadas en nuestros
planes, lo que hacemos es contar con la opinión
cualificada y calificada de los empresarios, lo
que nos ha permitido ya variar la intensidad de
las ayudas y nuevos conceptos para esta segunda
parte del año. En definitiva, somos flexibles a di-
ferencia de las improvisaciones”.

Sector clave
El diálogo ha partido, según explica el presi-
dente de FREMM, de la relevancia del sector del
metal en la Región de Murcia, que supone el
10% del PIB regional, unos 2.700 millones de
euros, convirtiéndose en la columna vertebral
del tejido industrial en la Comunidad Autóno-
ma. En el metal estamos, en total, entre metal-
mecánica, comercio y servicios, unas 9.300 em-
presas y empleamos a unas 50.500 personas,
precisó Muñoz.

Estos datos, añadió, ya aportan una idea clara
de que “somos un sector clave y abierto a afron-
tar cualquier estrategia de crecimiento y empleo

Muñoz: “Duele que haya empresas
que lo estén pasando mal porque 

carecen de financiación a pesar de
ser y tener proyectos viables”

Provechosas mesas12



en la Región, que en parte es la razón por la que
nos hemos sumado a estas mesas”.

De una manera gráfica, se entiende fácilmente
que todos los sectores de producción y servicios
dependen en gran medida del equipamiento, tec-
nología e innovación de la industria del metal
para su desarrollo. Ello es obvio, porque el área
de metalmecánica acoge a las industrias que se
encargan de fabricar las máquinas que necesita
cualquier actividad empresarial que se les ocurra
–sea la que sea y del sector que sea– siempre que
se fabrique con algún componente de metal.

“Estamos, recalcó el dirigente empresarial,
muy orgullos de todas las actividades que com-

prende nuestro sector, pero también nos gusta re-
flexionar, ser autocríticos y reconocer realidades
como que está compuesto en su mayoría por em-
presas con menos de 50 asalariados, incluso, con
una presencia importante de micropymes”.

“Dentro de FREMM existen 37 asociaciones y
gremios, cada una con sus peculiaridades y ne-
cesidades, pero que ante un momento de crisis fi-
nanciera y económica tienen unos contratiempos
y retos que comparten y que hemos expuesto al
consejero”, expresó el máximo representante de
la patronal del Metal.

Sin financiación
Las empresas siguen teniendo dificultades para
encontrar financiación, dijo claramente Juan An-
tonio Muñoz aña-
diendo que “las
entidades finan-
cieras, lejos de
ser más flexibles,
exigen unas con-
diciones de sol-
vencia económi-
ca que no son
asumibles, incluso, llegan al extremo de que el
empresario debe plantarse la hipoteca de todos
los bienes disponibles para acceder a un crédito”.
También, recalcó, están especulando a costa de
los empresarios con el dinero que reciben del
ICO; mientras tanto, los intereses son elevados, al
estar entre el 5 y 6 por ciento, cuando la banca
está accediendo a dinero en condiciones más
ventajosas.

Otros frentes a los que tienen que hacer frente
es al crecimiento de la morosidad y el aumento
de la economía sumergida.

“En FREMM nos duele que empresas punteras
en el mercado regional tengan que pasar malos
momentos: porque hay dificultades para acceder

La cooperación interempresarial
es vital para aumentar la 

competitividad porque permite 
impulsar la innovación
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ORGANISMO DE CONTROL AUTORIZADO (O.C.A.)

• Instalaciones Eléctricas (BT - MT).

• Centros de Transformación.

• Ascensores.

ENTIDAD DE INSPECCIÓN INDUSTRIAL

• Instalaciones Eléctricas (Líneas AT).

• Instalaciones Frigoríficas.

• Seguridad Maquinaria.

ENTIDAD DE INSPECCIÓN MEDIOAMBIENTAL (E.C.M.C.A.)

• Mediciones y Auditorías Acústicas.

• Planes Minimización Residuos e Informes Impacto Ambiental.

CONSEJEROS SEGURIDAD MERCANCÍAS PELIGROSAS

IMPLANTACIÓN NORMATIVA ATEX (Atmósferas Explosivas)

ASESORÍA NORMATIVA INDUSTRIAL / MEDIOAMBIENTAL

PRECIOS ESPECIALES PARA PROFESIONALES Y ASOCIADOS A FREMM

C/. Molina de Aragón, 37 - Bajo.

30.500 Molina de Segura (Murcia)

Teléfonos: 968 939 425 / 902 222 977
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a créditos; sus negocios se están ralentizando,
pese a tener proyectos viables de expansión y de-
mostrar con resultados en la mano que son so-
ciedades rentables y creadoras de empleo; por-
que tienen que seguir adelantando un IVA y de-
clarar y pagar impuestos por unos ingresos al Es-
tado que no han cobrado y porque están hacien-
do cábalas para mantener lo que es el mayor or-
gullo para cualquier empresario, los puestos de
trabajo que ha ido creando uno a uno y que han
ayudado a levantar la empresa poco a poco”, in-
dicó Juan Antonio Muñoz. 

En todas las mesas de trabajo del sector del
metal quedaron patente los problemas de finan-
ciación por los que atraviesan.

En este sentido, el consejero Salvador Marín
expuso a los empresarios las ventajas competiti-
vas que ofrece la Comunidad, a través del méto-
do-acción FinanciaPyme, para acceder a crédito,
así como el programa de ayudas Info Financia-
ción 2009 y el Plan de Promoción Exterior del
Instituto de Fomento, las de la Dirección General
de Industria Energía y Minas para pymes indus-
triales y ahorro y eficiencia energética, así como
las de la Agencia de la Gestión de la Energía Re-
gión Murcia.

“El Gobierno regional, además, ofrece a py-
mes, autónomos y emprendedores ayudas para
mejorar la competitividad de nuestros centros
productivos. Además, es fundamental que cada
día más las empresas acudan a las universidades
y centros de investigación para innovar”, añadió
Marín.

Cooperación interempresarial
Otro de los problemas comunes a las distintas
mesas es la necesidad de seguir trabajando con
las pymes para favorecer el trabajo conjunto,
las alianzas entre empresas y ser así más com-
petitivas.

En los encuentros de las
mesas de impulso empresa-
rial, creadas por la Consejería
para tomar el pulso de todos
los sectores productivos, ha
quedado patente que uno de
los grandes problemas de los
fabricantes del metal es la fal-
ta de fuerza suficiente en soli-
tario para lograr ventajas com-
petitivas, algo que hace nece-
sario el uso de una política de
estímulo de la cooperación
empresarial, así como apoyar
procesos de concentración de
empresas, ya impulsados des-
de la Consejería y sus centros
directivos.

Marín indicó que “la coo-
peración entre las pymes es
fundamental, en este sector y
en todos, y desde el Gobierno
regional estamos fomentando intensamente la
cooperación entre empresas, tanto con el impul-
so de clústeres como con el apoyo a proyectos de
colaboración entre empresas en ámbitos como la
innovación, la internacionalización o la mejora
de la gestión”.

El consejero explicó que el trabajo conjunto
entre pymes permite ventajas competitivas rela-
cionadas no sólo para adquirir materia prima a
precios ventajosos, sino a la hora de afrontar
proyectos de I+D+i en colaboración con univer-
sidades y centros públicos de investigación de
la Región.

Juan Antonio Muñoz coincidió, en este senti-
do, con la relevancia de la colaboración interem-
presarial. “Estamos seguros, explicó, que estas
mesas darán pie a una colaboración y unos re-
sultados que permitan al metal seguir mejorando

AUTOMOCIÓN. Mesa de trab       

Provechosas mesas

EMPRESARIO: ahorra energía eléctrica y protege tu maquinaria
fácil instalación, sin obras
sin cambio de compañía eléctrica

INSTALADOR: aprovecha esta nueva fuente de ingresos
ayuda a tus clientes a reducir sus costes energéticos
amplia tus ingresos vendiendo e instalando Ecoelectric

Ecoelectric cuenta con: marcado CE Ecoelectric está distribuido en exclusiva por: CERO GRADOS SUR
certificado ENAC 190/LE1114 Tlf.: 968 20 53 24 - comercial@cerogradossur.com
certificado ITACA SAH060101 Univ. Pol. Valencia NO LO BUSQUE EN OTRO SITIO

¡¡GANA LA BATALLA
A LA FACTURA
DE LA LUZ CON
ECOELECTRIC!!
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como tejido empresarial en la Región, ayudarán a
las empresas a abrir su mercado, con especial in-
terés en la internacionalización, y se estrecharán
los lazos con la Administración regional para
afrontar con ilusión iniciativas como la abordada
recientemente sobre el clúster de Fabricantes de
maquinaria y equipamiento agroalimentario. 

En FREMM también se tiene presente que la
I+D+i es la mejor vía para impulsar el desarrollo
de sus empresas y posicionarse ante la compe-
tencia, al igual que sigue apostando por la for-
mación.

El dirigente de FREMM terminó su interven-
ción resaltando que “de los avances y mejoras
que se introduzcan en el sector del metal se be-
neficiará el resto del tejido empresarial y la so-
ciedad murciana, porque supone el crecimiento
de las empresas, el mantenimiento y creación de

nuevos puestos de trabajo y la creación de rique-
za para todos.

Desde la Consejería, por su parte, ha manifes-
tado su clara decisión de seguir trabajando con
las pymes del Metal para favorecer el trabajo con-
junto, las alianzas entre empresas y ser más com-
petitivas.

Las empresas englobadas en las mesas de au-
tomoción, fabricación, instalación y comercio y
servicios tienen en común que están muy ligadas
al consumo directo y a la evolución de la cons-
trucción, que, como es sabido, están ambos en
horas bajas, confirmó Juan Antonio Muñoz.

En el sector de automoción se ha partido de la
necesidad de considerar estratégica su actividad
y darle prioridad por su peso económico eviden-
te. Es por ello que debe incluirse dentro de las
actividades susceptibles de acceder a las ayudas
destinadas a la promoción y modernización de
las pymes industriales de la Región.

En fabricación, FREMM estima viable estre-
char los lazos de colaboración, como es a través
de clúster, para impulsar la innovación y favore-
cer la transferencia tecnológica para que cuando
vuelva a despegar la economía, las empresas de
la Región estén en la posición más optima para
competir.

Mientras que tanto en instalación como en co-
mercio y servicios, es importante que el acceso a
los créditos sea más flexible, para reactivar el
consumo. En el caso de la instalación, es necesa-
rio, además, crear una plataforma telemática
dentro de FREMM para diligenciar las autoriza-
ciones y sellar memorias y boletines.

Ligados al consumo

y construcción

   ajo sobre el estratégico sector del automóvil.
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MILES DE EMPLEOS SE AFIANZAN TRAS EL AUMENTO

DE MATRICULACIONES EN LA REGIÓN DE MURCIA

Las ventas de coches
frenan la crisis

l Plan Prever

CARM 2009,

enmarcado en

el Plan 2000E,

destinado a incen-

tivar la venta de

vehículos ha teni-

do un resultado

excelente en la

Región de Murcia

al lograr dar un

giro de 180 grados en las ventas.

La Región de Murcia no sólo ha me-

jorado en todos los parámetros sino

que ha logrado du-

plicar su cuota en

las ventas nacio-

nales. Los empre-

sarios consideran

vital que la Comu-

nidad mantenga el

contacto y diálogo

permanente que

tiene con el sector

para prorrogar el

Plan, instando al Gobierno central,

asimismo, a mantenerlo hasta me-

diados de 2010.

17

E



FREMM considera que el Plan
2000E ha dado unos excelentes
resultados en el estimulo de las
ventas de vehículos en la Región
de Murcia. Así las matriculacio-
nes de coches a particulares, las
que hacen directamente los con-
cesionarios, se han incrementado
en el mes de agosto en un
14,63%, mientras que en mayo,
mes en que se puso en marcha el
plan, Murcia registraba un des-
censo del 31,24%. En relación al
mismo mes del pasado año, la
venta de coches en la Comuni-
dad de Murcia sube globalmente
un 4,2%, según datos de la Fede-
ración de Asociaciones de Con-
cesionarios de la Automoción
(FACONAUTO). Así, en agosto
se matricularon en la provincia
un total de 1.606 unidades, frente a las 1.540 de
hace un año. 

Los concesionarios murcianos, expresa la
FREMM, valoran de forma muy positiva estos
datos, que han permitido dar un giro de 180 gra-
dos en las ventas y que suponen el afianzamien-
to de miles de puestos de trabajo en el sector. 

En los presupuestos regionales 2010
Por otra parte, Murcia ha sido una de las Co-
munidades que mejor ha respondido hasta el
momento a estos planes de estímulo de ven-
tas. Según FITSA (Fundación Instituto Tecno-
lógico para la Seguridad del Automóvil) la Re-

gión ha duplicado su cuota de
mercado, pasando de un 2% al
4,4%, respecto a las ventas a ni-
vel nacional enmarcadas dentro
del 2000E.
El sector confía en la capacidad
de dialogo de la Consejería para
que, dado el éxito del PREVER,
se incluya en los próximos Pre-
supuestos de la Comunidad una
partida con una dotación presu-
puestaria superior a la este año.
En la misma línea, FACONAU-
TO ha advertido que si no se
dota de más presupuesto al Plan
2000E, puesto en marcha por el
Gobierno el pasado mes de
mayo, se dejarían de vender unos
30.000 coches en nuestro país
entre octubre y final de año. La
patronal de los concesionarios

calcula que la dotación inicial de 100 millones
para el citado Plan se agotará a lo largo del mes
que viene. De esta manera, la cifra total de vehí-
culos vendidos este año se quedaría en los
860.000 y no en los 890.000 previstos.

Cambio de tendencia
El Plan 2000E ha permitido que la demanda aña-
dida en agosto fuera de unas 11.000 unidades, lo
que ha propiciado un crecimiento del mercado
de un 0,7%. Así, el mes pasado se vendieron en
nuestro país 58.928 vehículos, frente a los
58.520 de hace un año. Pese a este buen com-
portamiento, FACONAUTO recuerda que el

La Región de Murcia
duplica su cuota 
nacional de venta
de automóviles

Las ventas de coches frenan la crisis

SOBRE RUEDAS.
Las ventas de
vehículos en con-
cesionarios han
aumentado un
14,63% este
agosto.
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mercado está todavía muy lejos de
los resultados obtenidos en agosto
de 2007, un año considerado “nor-
mal” y en el que se matricularon
99.654 unidades.

“El Plan 2000E ha cambiado la
tendencia negativa arrastrada des-
de el año pasado, pero si quere-
mos que este sector prospere tene-
mos que hacer lo posible para vol-
ver a unas ventas similares a las
que vimos en 2007, un año que
debería ser nuestro punto de refe-
rencia”, declaró el presidente de
FACONAUTO, Antonio Romero-
Haupold.

Romero-Haupold comentó que
es clave que el Gobierno siga apos-
tando por una medida que ha dado
buenos resultados “si no se quiere
volver a la incertidumbre y, sobre
todo, si se quieren seguir vendiendo coches en
nuestro país”.

En este sentido, FACONAUTO considera que
este sector tiene que ser capaz de crecer sin in-
centivos oficiales, pero que ahora no es el mo-
mento de retirar dichos incentivos, al menos
hasta mediados del año que viene, que es cuan-
do previsiblemente se recuperará la demanda
por la propia dinámica del mercado. 

Agilizar los pagos
Por otro lado, FACONAUTO instó a las comuni-
dades autónomas que todavía no han empezado

a liquidar los expedientes de
las ventas hechas dentro del
2000E a que agilicen este pro-
ceso con la Fundación Institu-
to Tecnológico para la seguri-
dad del Automóvil (FITSA),
que es la encargada de trami-
tar los pagos, ya que hay mu-
chos concesionarios que si-
guen adelantando el dinero de
las ayudas.
Asimismo, la patronal de los
concesionarios recordó el per-
juicio que esto puede supo-
ner, ya que si no se conoce
con exactitud la cantidad de
expedientes que han sido li-
quidados, se puede dar la si-
tuación de que se acabe el
presupuesto sin que las Ad-
ministraciones hayan devuel-

to a los concesionarios el dinero de muchos
otros expedientes.

El plan Prever de la Comunidad Autónoma
de la Región de Murcia se gestó en colabora-
ción con la Federación Regional de Empresa-
rios del Metal de Murcia. FREMM, y forma par-
te de una serie de medidas lideradas por el
Consejero de Universidades, Empresa e Inves-
tigación, Salvador Marín Hernández, y consen-
suadas en la Mesa Sectorial de la Automoción,
para afianzar este tejido empresarial como un
pilar estratégico en la economía regional de
Murcia.

El Plan es prioritario
prolongarlo hasta 

mediados de 2010,
que el consumo reviva

CANAL 2009 2008 % 2009 2008 %

PARTICULARES 1.324 1.155 14,63 10.623 13.525 -21,46

EMPRESAS 265 337 -21,36 2,456 5,439 -54,84

RAC 17 48 -64,58 188 955 -80,31

TOTAL MERCADO 1.606 1.540 4,29 13,267 19.919 -33,40

matriculacionES agoSto matriculacionES EnEro-agoSto

murcia / turiSmoS Y todo tErrEno 2009 

TRAMOS CO2 Matr. % Cuota % Matr. % Cuota %

0-120 542 33,75 66,26 4.466 33,66 2,64

121-140 430 26,77 5,91 3.254 24,53 -32,29

141-159 403 25,09 -7,36 3.189 24,04 -47,13

160-199 176 10,96 -41,14 1.853 13,97 -49,44

> 199 55 3,42 -25,68 505 3.81 -52,58

agoSto EnEro-agoSto
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Contactar con Sr. Sánchez - Teléfono: 868 100 870
Mail: alberto7@ncs.es

PLANTA SOLAR DE
100 KW.    200 KW.

OPORTUNIDAD
DE INVERSIÓN:

PLANTA SOLAR
EN FUNCIONAMIENTO



FREMM
conquista
América

MÉXICO SE INTERESA POR EL CLÚSTER

DE MAQUINARIA Y EQUIPAMIENTO

AGROALIMENTARIO DE LAS EMPRESAS

MURCIANAS DEL METAL

Una delegación ins-

titucional y em-

presarial de Méxi-

co visitó la Fede-

ración Regional

de Empresarios

del Metal de Mur-

cia para conocer

de primera mano

su iniciativa de

crear un “clúster” de maqui-

naria y equipamiento agroali-

mentario, así como la posibi-

lidad de iniciar contactos co-

merciales que sean fructífe-

ros para ambas partes. Unos

intercambios desde una pers-

pectiva amplia, que va desde

la transferencia de tecnología

hasta la consideración de 

la Región de Murcia como

“puerta de entrada” de Méxi-

co hacia Europa y el resto del

Mediterráneo.

BIENVENIDOS.
Juan Antonio

Muñoz Fernández
y Arsenio

Sánchez Navarro,
presidente y

secretario gene-
ral de la FREMM,
respectivamente,
actuaron de anfi-

triones.
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Una delegación de empresa-
rios y representantes del go-
bierno de la región mexicana
del Estado de Nuevo León se
interesó por el funcionamien-
to del clúster de Maquinaria y
Equipamiento Agroalimenta-
rio que le presentó Juan Anto-
nio Muñoz Fernández, presi-
dente de la Federación Regio-
nal de Empresarios del Metal
de Murcia (FREMM) durante
la visita que  la comisión rea-
lizó a la sede de la patronal
sectorial, en la que también participó su secreta-
rio general, Arsenio Sánchez Navarro.

Este encuentro forma parte del recorrido que
la comitiva mexicana está realizando en Murcia
para desarrollar un corredor internacional de co-
laboración entre empresas del Estado de Nuevo
León y de la Región de Murcia, que contaría con
una plataforma denominada Proyecto de Centro
Agroalimentario Villa XXI, donde está prevista
la construcción de una central de abastos y par-
que agroalimentario, un puerto interior y un de-
sarrollo residencial, actuación en la que partici-
pa la empresa murciana Foro XXI Soluciones de
Ingeniería S.L.

Puerta a Europa y al Mediterráneo
Lo que se pretende de la Región es que se con-
vierta en el punto logístico del proyecto en Es-
paña para favorecer su relación comercial con
Europa y resto de países del Mediterráneo.

Al frente de la representación mexicana esta-
ba Arturo Garza Barragán, director de Planea-

ción del Proyecto Centro Agroali-
mentario Villa XXI; Fernando Oroz-
co Ruiz, consultor en desarrollo eco-
nómico para los sectores público y
privado; Jorge Montalvo Rodríguez,
miembro de Consejo Ciudadano
Agroalimentario de Nuevo León,
Rene Salinas Salinas, asesor político
de la oficina de Gobernador de Nue-
vo León, y Francisco Hurtado, di-
rector gerente de Foro XXI y direc-
tor en España del proyecto.
En su visita a FREMM, el grupo re-
corrió las instalaciones, con espe-

cial atención en el Centro de Formación, donde
se interesaron por el taller de máquinas herra-
mientas, ligado a la industria metalmecánica
que forma parte de los ejes del clúster y uno de
los focos de interés que han motivado el viaje
del grupo, ante su intención de abrir una vía de
cooperación empresarial, intercambio comercial
y de transferencia de tecnología entre ambas par-
tes del Atlántico.

De aquí la disposición de la comitiva en co-
nocer el funcionamiento del clúster de Maqui-
naria y Equipamiento Agroalimentario, manifes-
tando especial interés cuando se les informó de
que bajo esta fórmula se encuentran empresas
del sector de la maquinaria y equipamiento agro-
alimentario que han desarrollado vínculos de
cooperación y competición entre ellas, con la
presencia de proveedores especializados, em-
presas de servicios e instituciones asociadas, lo
que aporta una base sólida para el incremento de
su productividad y el estímulo a la innovación
en el sector.

FREMM conquista América

CORDIALIDAD.
FREMM y la
delegación 
mexicana 
compartieron
experiencias e
intercambiaron
información 
para potenciar
los contactos
comerciales.

México elige Murcia
para ser la puerta de
entrada a Europa y al
resto del Mediterráneo
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coopEración

as agrupaciones empresa-

riales innovadoras, como

las que forman el clúster

de Maquinaria y Equipa-

miento Agroalimenta -

rio de la FREMM, han

mantenido un primer

contacto para elevar

la unidad y coopera-

ción un grado más.

Se trataría de que

existiera coopera-

ción entre los propios clúster como me-

jor método para aumentar los contactos innovadoras y, de esta

forma, incidir en un incremento de la competividad de las empre-

sas industriales de la Región de Murcia.

Los “clúster” 
forman una piña
EL INFO LLAMA A COLABORAR ENTRE LOS GRUPOS DE EMPRESAS QUE

SE HAN CONSTITUIDO EN LA REGIÓN PARA GANAR EN COMPETITIVIDAD

L

INNOVACIÓN.EL INFO acogió la primera reunión de las agrupaciones empresariales innovadoras.

24



El Instituto de Fomento acogió la
primera reunión de coordinación
de clúster –agrupaciones empre-
sariales innovadoras–, con la que desde la Con-
sejería de Universidades, Empresa e Investiga-
ción se pretende que obtengan un mayor cono-
cimiento de los proyectos que están llevando a
cabo individualmente y, de este modo, motivar
la colaboración entre ellos.

La Consejería de Universidades, Empresa e
Investigación cuenta entre sus objetivos con el
de impulsar la creación de clústeres en la Re-
gión, porque brindan nuevas oportunidades para
aumentar la competitividad de los sectores pro-
ductivos. Este respaldo, que el Gobierno Regio-
nal lleva a cabo con la promoción de clústeres,
se recoge en el Plan Industrial de la Región, en
el que se especifica que se incidirá en los siste-
mas productivos locales y en el fomento de pro-
yectos en colaboración e intersectoriales.

Además, la Consejería de Empresa es cons-
ciente de que hoy en día es necesaria la coope-
ración empresarial para conseguir ser más com-
petitivos y capaces de organizarse para abordar
proyectos conjuntos, habitualmente de carácter
innovador, como así lo demuestran estudios
que concluyen que las empresas más dinámicas
se desarrollan en entornos geográficos o de acti-
vidad en los que existe un elevado grado de co-

laboración entre socie-
dades, centros de for-
mación, unidades de

investigación, organismos públicos y entidades
de soporte.

En la reunión participaron representantes de
los clúster de Maquinaria y Equipamiento Agro-
alimentario, promovido por FREMM; del Naval
y del Mar; de la Logística; Tecnologías de la In-
formación aplicadas a la Salud; Agroalimenta-
rio; Mueble; y Mármol, y se analizaron las ac-
tuaciones y programas de apoyo públicos para la
promoción y desarrollo de clústeres empresaria-
les. También se mostraron diferentes casos de
agrupaciones empresariales innovadoras (AEIs),
además de compartir buenas prácticas en su ges-
tión y organización.

Asimismo, en el transcurso de la Jornada se
explicaron los programas de ayuda a la innova-
ción, que destina el Info para la creación de clús-
ter que se centran en tres líneas: ‘Ayuda a la in-
vestigación y desarrollo tecnológico’, para aque-
llas empresas que emprendan un proyecto de in-
vestigación industrial; ‘Ayuda a la implantación
de la innovación’, que se emplean para apoyar
las inversiones de puesta en marcha de los re-
sultados de proyectos de I+D; y ‘Ayuda a la
transferencia de tecnología’, que se conceden
para acuerdos de cooperación técnica.

FREMM impulsa la colabo-
ración desde el clúster de 
Maquinaria y Equipamiento

Agroalimentario
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Gestión de conflictos
con las aseguradoras

E
l próximo 29 de septiembre se cele-
brará una nueva sesión de la XVIII Jor-
nada de Talleres de Reparación de Au-
tomóviles que, en esta edición, consta
de tres encuentros, siendo el último el
que se celebrará el 3 de diciembre.

A finales de septiembre, la tecno-
logía y el contacto con las asegurado-
ras serán los temas protagonistas. A
partir de las 19 horas se abrirá, en la
FREMM, la segunda sesión con un
saludo del Presidente del Gremio de
Talleres de Reparación de Automóvi-
les, Francisco Hernández Fernández,
correspondiendo la inauguración al
secretario general de Educación, For-
mación y Empleo, José Daniel Martín
González.

Las conferencias correrán a cargo
de José Manuel Guardiola Paredes,
Jefe de Área de Murcia de Repsol Bu-
tano y de Horacio Sánchez Navarro,
Asesor Facultativo de la DGIEM, que
disertará sobre “Montaje de sistemas
de propulsión de GLP. Experiencia de
un taller en este tipo de instalaciones
y reparaciones” así como de las ayu-
das de la Administración para este
tipo de instalaciones. “La gestión ópti-
ma en la resolución de conflictos con
las compañías aseguradoras” será des-
velada por Clemente Antonio García
Navarro, presidente de la Asociación
de Peritos y Comisarios de Averías.
Inscripción y más información en
www.fremm.es

NUEVA SESIÓN DE LA JORNADA DE

TALLERES CON CONFERENCIAS SOBRE LA

PROPULSIÓN DE GLP Y LAS CLAVES PARA

RESOLVER LITIGIOS CON EL SEGURO

JornadaS
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C/ Bratislava R45 - Pol. Ind. Cabezo Beaza
30395 Cartagena - Apdo. de Correos 2266

Tel.: 968 320 937 - Fax: 968 120 718 - e-mail: administracion@se-banos.com

TÉRMICA, NUEVO SEE DE SAUNIER DUVAL
Térmica, empresa distribuidora ubicada en la comunidad de Murcia, ha sido

nombrada recientemente Servicio de Eficiencia Energética de Saunier Duval, lo que
implica que a partir de ahora esta empresa se ocupará de facilitar soporte técnico
a los profesionales y organizará en sus locales sesiones de formación y presenta-
ciones de productos y soluciones de la citada marca destinados a obtener el ópti-
mo nivel de confort térmico en la vivienda con eficiencia y ahorro energético.

Saunier Duval cuenta ya con más de una veintena de distribuidores SEE por toda
España. Estos centros disponen de una zona de exposición específica de la marca
equipada con ilustraciones, documentación y videos interactivos y en los que los
profesionales pueden conocer en profundidad los distintos sistemas integrales dis-
ponibles, atendiendo principalmente al tipo de vivienda de que se trate (edificio en
altura, vivienda adosada, vivienda unifamiliar) y la zona geográfica en que se ubica.

Fundada en el año 1987, Térmica nace con el único fin de dar un servicio cua-
lificado al instalador. Se trata de una sociedad especializada en la distribución de
materiales y accesorios de calefacción, fontanería, aire acondicionado y gas, que
con el paso del tiempo y atendiendo a la demanda de nuevos clientes ha ido incor-
porando una amplia gama de productos, como son equipos de aire acondiciona-
do y suministros para la industria y obra civil entre otros. Contando entre  sus clien-
tes con un nutrido grupo de empresas dedicado a este tipo de construcciones.

En la actualidad Térmica cuenta con dos puntos de venta directos, situados en
Murcia (c/. Dulcinea, 6) y en el polígono industrial de Lorquí, donde también se
encuentra ubicado el almacén regulador. En total 6.500m2 de instalaciones para
garantizar el mejor servicio a los profesionales de la instalación.

Oficinas centrales: Avda. Papá Alí, Parc. 2C - 30564 LORQUÍ

Almacén Lorquí: C/. Río Argos, s/n. - 30564 POL. IND. SALADAR I

Delegación Murcia: C/. Dulcinea, nº 6 - 30009 MURCIA

Teléfonos: 902 38 55 55 - 968 69 43 99 – Fax: 968 69 32 58

E-mail: termica@termicasl.com – Web: http://www.termicasl.com

ALMACÉN MAYORISTA EN SANEAMIENTO, FONTANERÍA,

CLIMATIZACIÓN Y ELECTRODOMÉSTICOS



guas de Murcia ha comenzado a implantar pau-
latinamente contadores electrónicos para todos
los nuevos suministros, con el fin de aumentar
la eficacia en el servicio, incluyendo el mejor
aprovechamiento de los recursos hídricos.

La empresa municipal, que es responsable
del suministro de agua y saneamiento, entien-
de que esta nueva tecnología aporta, primera-

mente, una medición más precisa, al tiempo
que posibilita la telelectura y el seguimiento en
continuo de los consumos, facilitando la detec-
ción de pequeñas fugas en instalaciones inte-
riores, hasta ahora imperceptibles por los usua-
rios y que provocan pérdidas importantes en el
volumen general.

Conscientes de que es responsabilidad de to-
dos el ahorro de agua, pero aún más de los
que, de una forma u otra, gestionan un bien
tan escaso, Aguas de Murcia manifiesta que
también está abordando los cambios por ro-
tación con este nuevo tipo de contador.
La Federación Regional de Empresarios del
Metal de Murcia, FREMM, comparte estos
criterios de eficacia y ahorro, preparándose
ya una jornada sobre los contadores de tele
Lectura y su instalación, aunque se aclara a
los profesionales que según el espacio nor-
mativo actual, se podrá instalar todo tipo de
contadores que estén homologados por In-
dustria.

Contando ahorro de agua
AGUAS DE MURCIA ACONSEJA CONTADORES ELECTRÓNICOS POR SU EFICACIA Y EFICIENCIA

dE uno En uno

A
Aguas de Murcia ha abierto un nuevo canal de atención di-

recta a los profesionales del sector. En sus oficinas de Plaza Cir-
cular, el profesional podrá realizar todas las gestiones propias
del Departamento de Atención al Cliente (informes previos, so-
licitudes de acometidas, revisión de instalaciones interiores,
contratos, bajas, modificaciones contractuales, etc) mediante ci-
ta previa. La petición puede realizarse a través del teléfono 968
278000 extensión 1460/1407, preguntando por Rosa Alarcón o
Ángeles Martínez. También se puede solicitar por correo elec-
trónico a la dirección profesionales.fremm@emuasa.es.

Cita previa al profesional
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¡VISITENOS!



coYuntura

a Confederación Española de Or-

ganizaciones Empresariales del

Metal (CONFEMETAL) ha elabora-

do, con información de sus 76 or-

ganizaciones miembro, como es el

caso de FREMM, en el que se ana-

liza la difícil situación que se está

viviendo en los sectores del Metal

(industria, servicios y comercio) y

se proponen medidas inmediatas

para evitar la desaparición de un

gran número de empresas en

poco tiempo, y con ellas de gran

número de puestos de trabajo –sin

esperanza de recuperación alguna

en el medio plazo– y la destruc-

ción de buena parte del tejido in-

dustrial español.

Mandamientos 
contra la crisis
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1.- Reactivar la demanda.

2.- Apoyar a sectores estratégicos.

3.- Agilizar la Ley de Morosidad.

4.- Abrir la financiación bancaria.

5.- Aumentar la eficacia del ICO.

6.- Flexibilizar el pago del IVA.

7.- Flexibilizar el pago de la
Seguridad Social.

8.- Saldar las deudas de la
Administración Pública con 
las empresas.

9.- Ampliar las deducciones de
I+D+i

10.- Reducir el Impuesto de
Sociedades.

La caída de las ventas, sobre todo por la deman-
da interna con un menor consumo e inversión, así
como la menor demanda externa –vía exportacio-
nes de productos metálicos-, sumado al aumento
de la morosidad (sobre todo de clientes ligados a
la construcción). Asimismo, gran parte de las em-
presas está afectada por los retrasos en el cobro a
las Administraciones públicas, haciendo todavía
más difícil su situación financiera.

A ello se suma la
creciente dificultad
para conseguir fi-
nanciación, por el
endurecimiento de
las condiciones de
acceso a los crédi-
tos, que ha provoca-
do un importante
problema de capital
circulante en las
empresas y una tre-
menda escasez de li-
quidez. Bancos y ca-
jas, lejos de apoyar
la mermada situa-
ción de las empre-
sas e industrias, han
endurecido las con-

diciones de acceso a los créditos y renovaciones
incluso en casos de reconocida solvencia, ade-
más de incrementar comisiones, subir los tipos
de interés y aumentar la prima de riesgo.

Según los últimos datos consolidados de
CONFEMETAL, hasta marzo de 2009, la activi-
dad productiva del Metal cayó un 30,6 por
ciento, las exportaciones de productos metáli-
cos un 34,9 y las importaciones un 33,0. El em-
pleo disminuyó un 14,2 por ciento en el primer
trimestre de 2009, con descenso de 178.100
ocupados en comparación al mismo trimestre
del año anterior.

Ante todo ello, en el informe se demanda del
Gobierno medidas que estimulen la liquidez en
la economía española, ya que las adoptadas has-
ta ahora han sido del todo insuficientes. Pero la
fuerte reducción de la demanda efectiva también
es consecuencia de la caída de las expectativas
empresariales, que afecta directamente a los pla-
nes de inversión, y a un ambiente de descon-
fianza en los consumidores, que incide en el
consumo privado, por lo que es también necesa-
rio tomar medidas directas de impulso al consu-
mo y a la inversión para reactivar la actividad
económica.

Sobre esa base CONFEMETAL solicita al Go-
bierno que tome en consideración adoptar diez
medidas anticrisis inmediatas para evitar una
mayor destrucción del tejido industrial español
y en particular del Sector del Metal:

1.- Reactivar la demanda facilitando medios
de pago en manos del público, para que el con-
sumo aumente y con él la actividad productiva
en general, así como la de servicios y comercio
ligados a la industria: Mejorando las condicio-
nes en el acceso al crédito privado, estimulando
la financiación (reducción de cuotas, descuen-
tos) y ofreciendo ventajas fiscales en las compras
de determinados bienes (reducción en el IRPF).

2.- Medidas específicas de apoyo hacia secto-
res estratégicos que impulsen la actividad de los
demás sectores productivos, de comercio y de
servicios, mediante incentivos fiscales, ayudas o
subvenciones a la compra de determinados bie-
nes y mediante inversiones en infraestructuras,
transporte y comunicaciones y energía, planifi-
cando los plazos de realización y la demanda di-
recta que generen las diversas actividades pro-
ductivas. En concreto, es urgente fomentar la de-
manda dirigida a los sectores de la construcción
y el automóvil con planes integrales y específi-
cos, que detallen los resultados esperados y los
tiempos.
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La actividad productiva del
Metal, medida por el Indicador
Compuesto del Metal (ICM),
descendió un -31,2% intera-
nual en mayo, tras el -37,3% de
abril, el 21,8% de marzo, el 
-33,9% de febrero y el -35,0%
de enero. Se trata de la octava
caída consecutiva, con tasas de
variación negativas a dos dígi-
tos. En los cinco primeros me-
ses de 2009 se anota un des-
censo del -32,1% en compara-
ción al mismo período del año
anterior, siendo estos resulta-
dos los peores datos de los últi-
mos veinte años.

Durante, el primer trimestre
de 2009, el indicador de activi-
dad productiva bajó un -30,4%.

Deterioro exterior
Las exportaciones de produc-
tos metálicos en el mes de abril
disminuyeron un -30,9% inte-
ranual, tras el -16,7% de mar-
zo, el -34,9% de febrero y el 
-37,3% de enero. Con estos re-
sultados, la media de los cua-
tro primeros meses de 2009
anota una caída del -29,9%
para las exportaciones, frente
al 7,4% de aumento que se re-
gistraba en el mismo período
de 2008. Por su parte, las im-
portaciones de productos me-
tálicos anotaron un descenso
del 41,1% en abril, tras el 
-33,3% de marzo, el -33% de
febrero y el -41,1% de enero.
En lo que va de año 2009 las
importaciones de productos
metálicos alcanzan una dismi-
nución del 37,1% de media
(0,8% de aumento con respec-
to el mismo período de 2008).
El déficit comercial en abril de
2009 bajó un 67,4% y en la me-
dia del primer cuatrimestre
anota una caída del 54,5%.

3.- Modificar la actual Ley 3/2004 de morosidad para
que se agilicen los lentos y costosos trámites administra-
tivos actuales, así como la introducción de plazos máxi-
mos de pago, lo que reduciría la morosidad y mejoraría la
rentabilidad de las empresas. Sería conveniente empezar
por las propias Administraciones Públicas, para que in-
troduzcan un código ético y ejemplarizante de comporta-
miento que fomente el cumplimiento de las obligaciones
de pago por el deudor.

4.- Asegurar mediante acuerdos con bancos, cajas y en-
tidades financieras que realmente se facilite el crédito a
las empresas, con la mejora y flexibilización de las con-
diciones actuales, permitir refinanciar la deuda que las
Administraciones Públicas tienen con las empresas, con
coste cero y diferenciar entre las empresas con dificulta-
des que siempre han cumplido sus compromisos y las
empresas insolventes.

5.- Ampliar, promover e
informar de los recursos y
líneas de apoyo para la fi-
nanciación de empresas e
industrias a través de una
mejora de las condiciones
de los créditos ICO, que
finalmente no están lle-
gando a las PYMES por la
dureza de sus exigencias,
obligar a las entidades fi-
nancieras a que promue-
van los créditos ICO o
bien hacer que el propio
ICO actúe sin intermedia-
rios y facilitar el crédito y
seguros a la exportación.
6.- Ampliar y flexibilizar
los plazos para pagar el
IVA, como medida transi-
toria inmediata, agilizar
los mecanismos para que

las empresas puedan descontarse el IVA de las facturas
no cobradas, eliminar los intereses de demora en los
aplazamientos de deudas con la Agencia Tributaria y
agilizar y reducir los plazos de devolución del IVA a las
empresas.

7.- Ampliar y flexibilizar los plazos de pagos a la Segu-
ridad Social, sin intereses de demora y rebajar las cuotas
a la Seguridad Social para fomentar la creación de empleo.

8.- Promover fondos para que las administraciones lo-
cales y autonómicas salden sus deudas contraídas con las
empresas, y reducir los actuales plazos de cobro, que son
del todo excesivos.

9.- Ampliar las deducciones en I+D+i, como medida de
fomento de la inversión, beneficiando a las industrias li-
gadas a estas actividades.

10.- Reducir el Impuesto de Sociedades, como medida
adicional para conseguir liquidez y fomentar la competi-
tividad empresarial.

Mayo mantiene
la caída de la
actividad
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Puesto de trabajo Nº Ofertas

Calefacción, Climatización y 
Frío Industrial 19
Mecánica Maquinaria 9
Electricidad 3
Automoción 2
Ingeniería Técnica y Superior 8
Soldadura 11
Fontanería 2
Electrónica 5
Gas 1
Administración 11
Comercial 2
Telecomunicaciones 1
Energías Renovables 1
Otros oficios 5
Aprendiz y peón varios oficios 2
Almacén 3
Cerrajería y Carp. Metálica 1
Delineante 3

Puesto de trabajo Nº Demandas

Soldadura 50
Administración 143
Otros oficios 50
Aprendiz y peón todos los ofic. 31
Electricidad 31
Mecánica Maquinaria 27
Ingeniería Técnica y Superior 47
Chófer y repartidor 36
Energías Renovables 37
Almacén 32
Calefacción, Climatización
y Frío Industrial 29
Automoción 22
Telecomunicaciones 30
Cerrajería y Carpint. Metál. 23
Fontanería 14
Comercial 17
Electrónica 30
Delineante 15
Instalador Puertas Autom. 9
Gas 9
Joyería 5
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EMPRESAS

Últimas ofertas laborales
TRABAJADORES

Últimas demandas laborales
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Bolsa de trabajo FREMM

Donde TODOS ganamos

Todas las ofertas y demandas de EMPLEO, sólo tecleando www.fremm.es

Empresarios
Trabajadores
Desempleados
Jóvenes
Mayores
Familia
Sociedad...








